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Samtliche in diesem Dokument enthaltenen Aussagen, die keine vergangenheitsbezogenen
Tatsachen darstellen, sind vorausschauende Aussagen wie in dem US-amerikanischen Private
Securities Litigation Reform Act von 1995 festgelegt. Worte wie ,erwarten®, ,glauben®, ;rechnen
mit*, fortflhren®, ,schatzen®, ,voraussagen®, ,beabsichtigen®, ,zuversichtlich sein, ,davon
ausgehen®, ,planen® ,vorhersagen®, ,sollen® ,sollten® ,kébnnen“ und ,werden® sowie ahnliche
Begriffe in Bezug auf die SAP sollen solche vorausschauenden Aussagen anzeigen. SAP
Ubernimmt keine Verpflichtung gegeniiber der Offentlichkeit, vorausschauende Aussagen zu
aktualisieren oder zu korrigieren. Samtliche vorausschauenden Aussagen unterliegen
unterschiedlichen Risiken und Unsicherheiten, durch die die tatsachlichen Ergebnisse von den
Erwartungen abweichen konnen. Auf die Faktoren, welche die zukiinftigen Ergebnisse der SAP
beeinflussen kdnnen, wird ausfuhrlicher in den bei der US-amerikanischen Securities and
Exchange Commission hinterlegten Unterlagen eingegangen, unter anderem im aktuellsten
Jahresbericht Form 20-F. Die vorausschauenden Aussagen geben die Sicht zu dem Zeitpunkt
wieder, zu dem sie getatigt wurden. Dem Leser wird empfohlen, diesen Aussagen kein
Ubertriebenes Vertrauen zu schenken.



Wer oder was ist eigentlich SAP?

SAP ist der weltweit grof3te Anbieter von Geschaftssoftware
31,27 Mrd. € Umsatzerlose, davon 13,66 Mrd. € Clouderlése

>100.000 Mitarbeitende weltweit

99 der 100 groliten Unternehmen der Welt sind SAP-Kunden

SAP-Kunden stehen flir 87% des weltweiten Handelsvolumens (46 Billionen US$)

Mehr als 80% der SAP-Kunden sind Mittelstandler
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©  Ldsungen fur 26 Industrien und 12 Geschaftsbereiche
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2 spezifische Angebote flr grol3e und mittlere Unternehmen (RISE & GROW)

Globales Okosystem mit >25.500 SAP-Partnerunternehmen



'Was ist unsere Strategie und wie sieht unser Portfolio aus?

Unser erstes Ziel;

Wir sind Nr. 1 bei
Unternehmens-Anwendungen
durch Fokus auf die

Cloud ERP-Suite




Was ist unsere Strategie und wie sieht unser Portfolio aus?

Cloud ERP-Suite

R powefed business proCGSse
- S

Spend management Supply chain
and business network management

Customer
relationship
management

capital
management

Cloud ERP

Business Technology Platform

Extension-Suite
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Die Transformation in die Cloud verandert die Wertschépfung
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I GrolRkunden / Bestand /
,Brownfield“
Friiher: Heute: Ergebnis: Private Cloud
Lizenzverkauf + Cloud-Subskription Veranderte
Wartungsvertrag, (enthalt Software, Umsatzstréme,
Beratung, Wartung, Betrieb) Profitabilitat,
Implementierung Kundenbindung,
Innovations-
geschwindigkeit

Mittelstand / Neukunden /
,Greenfield”
Public Cloud



Die Transformation in die Cloud verandert die Wertschépfung (ll)

OnPremise B E Cloud
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Lizenz

“ Subskription

Betrieb
Wartung
Hard

ware

Zeit IT-Kosten Zeit IT-Kosten
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Ergebnis der Cloud-Transformation

Flr den Kunden Fur SAP
« Skalierbar, wachst mit den Anforderungen » Deutliche Ausweitung des relevanten
+  OPEX statt CAPEX (G&V statt Bilanz) Umsatztragers (Share of Wallet)
. Kostenvorteil durch Verlagerung der « Hohere Anlaufkosten (Betrieb) aber auch grof3ere
Betriebsaufwande zu SAP Wertschopfung Gber Zeit (CLTV)
- Anpassungen und Entwicklungen tiber BTP » Skaleneffekte durch Standardisierung und
Automation

* Schnelles ,Time to Value®, immer aktuelles . o
Release » Hobhere Innovationsfahigkeit durch aktuellen und

« Neueste Technologien (z.B. KI) kurzfristig einheitlichen Code (Clean Core)

verflghbar  Zusatzentwicklungen nur noch tiber BTP

. Deutlich geringerer Administrationsaufwand, » Konvertierung der Wartungserlése im Faktor 2.x
hohere Sicherheit * Grol3es Cross-Sell Potenzial



'Was ist unsere Strategie und wie sieht unser Portfolio aus?

Unser zweites Ziel:

Die Nr. 1 bei Business Al —
Wir sehen riesiges Potenzial
durch die Einbettung von Al im
gesamten Portfolio
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Was wir unter Business Al verstehen

Relevant Zuverlassig Verantwortungsvoll

Joule
Der Copilot der Ihr Geschaft wirklich versteht

Eingebettete KI

Angepasste K

Supply chain ' Human capital Uber Generative Al Hub
Cloud ERP Mmanagement | management

Al Foundation
Auf Basis der Business Technology Platform

KI Okosystem — Partnerschaften und Investments
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Unsere Formel fiir profitables Wachstum und Skalierung

Land Expand

mit RISE with SAP und GROW with SAP tber unser LoB portfolio

Cloud ERP Cloud ERP

Business Technology Platform Business Technology Platform



Wie sieht unsere finanzielle Leistung auf der Topline aus?

Cloud ERP-Suite
Mio. € | Vergleich zum Vorjahr

3414

* Anhaltend hohe Wachstumsraten beim Kernprodukt . =4
Cloud ERP-Suite (+33 %), raz 2562

« beim Auftragseingang (CCB +28 %),
* beiden Clouderlésen (+25 %),
« und den Umsatzerlésen (+ 10 %).

Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224

Current Cloud Backlog Clouderlése

Umsatzerlése
Mio. € | Vergleich zum Vorjahr | *fortgefiihrte Mio. € | Vergleich zum Vorjahr | *fortgefihrte Mio. € | Vergleich zum Vorjahr | *fortgefiihrte
Geschéftsbereiche Geschéftsbereiche Geschéftsbereiche
14.808 13.664 29.520 31.207
13745 14179 27338 27842
12.269 11426
11148 11537
9418
8.080
24% 939, 25%  25% 9% 9% _ 10%

18% 19% 5%
3928 4153 3% 8041  8.288
l ¢ l

Q123* Q223* Q323* Q423* Q124 Q224 2020 2021 2022*  2023* Ql24* Q224* 2020 2021 2022*  2023* Ql24* Q224*
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Cloud ERP Suite

Extension Suite

laaS

Support

Software
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Unsere finanzielle Leistung 2023

SBC expense

Net interest receipts
Depreciation
Other non-op

€6.51bn
(+5%)

€22.6bn
(+8%)

€13.7bn
(+23%) o
5 €31.2bn 9
3 (+9%) %
O o
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13.3bn g
€13.
(3%) &J R&D
E o
g ° G&A
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Cloud Other
_ Services
Services

Software & support

Free Cash Flow

€5.09bn
(+16%)

Capex
Leasing

Tax payments

SBC payouts

Net working capital
Restructuring & compliance
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Operative Marge (Non-IFRS)
Prozent | *fortgefiihrte Geschéftsbereiche

Betriebsergebnis (Non-IFRS)
Mio. € | Vergleich zum Vorjahr | *fortgefiihrte

Ergebnis je Aktie (IFRS)

Wie sieht unsere finanzielle Leistung auf der Bottomline aus?

unverwassert | € | *fortgeflihrte Geschéftsbereiche

Geschéftsbereiche A
U3 ik 439 :
) 8.287 8.230
35% 311
234 2,80
218 20,9 6.447 6.514
19,1
19
0,76
4% 5% .
1% / 1533 1.940
7% l -0,71
2020 2021 2022  2023* Q124 Q224 2020 2021 2022*  2023* Ql124* Q224 2020 2021 2022*  2023* Q124* Q224
Cashflow Konzern-Nettoliquiditat
Mio. € | *fortgefiihrte Geschéftsbereiche Mio. €
Operativer Cashflow Ml Free Cashflow
3.674
7.194 3521
6.223 6.193
6.000 5675 I
5.049 5.083
4.388 4.297
3.496 3.784 -1.563 2070
2276
-6.503
-8.286
2019 2020 2021 2022* 2023* 6M 24* 2019 2020 2021 2022 2023 6M 24



Was ist unsere Ambition 20252

Wir sind on-track flir unsere Ambition 2025

Die Formel fiir den Erfolg:
Konsistentes Handelh und Fokus auf die strategischen Ziele gepaart mit Kostendisziplin

Clouderlése Umsatzerlése Betriebsergebnis

Free Cashflow
Mio. € Mio. €

Non-IFRS | Mio. € Mio. €

mehr als mehr als ungefahr ungefahr
21.500 37.500 10.200 8.000
17.000 -

24' 27% ///v / 7'600- /,' /‘
17.300 - s0500 31207 7900 /
- /

5.093

ungefahr //
\3.500///
/

2023 2024 2025 2022 2023 2025 2023 2024 2025 2023 2024 2025



Wie liefert SAP nachhaltigen Shareholder Return?

Dividenden
Sonderdividende  mmmm Dividende Ausschuttungsquote IFRS PAT =eo=Ausschittungsquote Non-IFRS PAT
140%
2.45
2.20
050 2.05
1.85 :

1.95

2020 2021 2022 2023 2024



Wie liefert SAP nachhaltigen Shareholder Return?

Ausschittungen (Dividenden und Riickkaufe)

inMrd € Unsere Politik zur
= Dividenden = Riickkaufe Kapitalverwendung:
4.40 @ Organisches Wachstum
150 330 3.60 ® Ruickzahlung von Verbindlichkeiten
1.00

© Kontinuierlich steigende Dividenden

® Nicht-Organische Wachstumschancen

© Zusatzliche Ausschittungen wie
Ruckkaufe und Sonderdividenden

2021 2022 2023 2024YTD
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XETRA* v 11:37MESZ  03.09.2024

198,38 € 1.48€(-0.74%)
(D) Details v {8% Einstellungen v

(o= 1 - | — |
+44,44 %

-0,74 % +9,47 % +54,98 % +38.706,73 %

04.09.2023 EF - 03.09.2024 = w

* Mit der Auswahl XETRA im Dropdownment werden fiir den Zeitraum vom 4. November 1988
(SAP-Bdrsengang) bis zum 28. November 1997 (Handelsstart von XETRA) die Kursdaten der
Frankfurter Wertpapierborse angezeigt.

— SAP SE (Xetra) — DAX — NASDAQ 100

57,02
4887
4073
3258

W 2444
|/ /" 1629
815

0,00

54 ﬁ“\v_;_” ___________________________________________________________

-8.15

-16,29
Nov. 2023 Jan. 2024 Mar. 2024 Mai 2024 Jul. 2024 Sep. 2024

Performance, Ratings und Kursziele

Analysten-Ratings

m Buy = Hold = Sell

Nasdagq OMX (3. September 2024)

https://www.sap.com/investors/de/stock.html

146 € 209,96 € 240 €
——

Kursziel-Konsensus

Nasdag OMX (3. September 2024)

+44,40/0 Seit Jahresbeginn*
+54,90/0 1-Jahres-Performance*
+55,60/0 3-Jahres-Performance*

*Stand Schlusskurs 2. September 2024



Herzlichen Dank

)

Johannes Buerkle
Investor Relations Officer



